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1. 1. Actores y prioridades en Europa: organización 
regional

• Más allá de la Unión Europea
• EFTA: Asociación Europea de Libre 

Comercio (AELC)
• EEE: Espacio Económico Europeo

• Eurozona es parte de la UE, pero no 
todos son miembros

• Fuera de la UE:
• Rusia
• Turquía -Socio MIKTA)
• Noruega 

(cooperación con Centroamérica)
• Próximamente: Reino Unido



Trayectoria México- Europa

➢Desde el Porfiriato, México ha visto a Europa como socio prioritario para 
la diversificación de sus relaciones económicas

➢2000: Acuerdo Global que incluye Asociación Económica: TLCUEM 
+ APPRIs con países individuales

➢2012-2018: El camino reciente

• Visitas de alto nivel más allá de las potencias: Rusia, Turquía (MIKTA), Dinamarca, 
Suecia, Polonia, Portugal, etc.

• Negociación para ‘modernizar’ el Acuerdo Global México-UE en contexto de T-MEC



1. 2. Actores y prioridades en Europa: socios principales

• Estados miembros de 
la UE
• España –Principal 

inversionista
• Alemania –Principal 

socio comercial
• Francia -Cooperación
• Reino Unido –

Incertidumbre: Brexit

• Otros miembros de la UE
• Italia –Comercio
• Suecia –Inversión
• Países Bajos –Inversión
• Polonia –País más 

importante de Europa 
Central



2.1. Desarrollos recientes: Inversión

La UE es el segundo – o primer- inversionista
más importante en México.

España es el principal inversionista europeo en 
México. Crece Alemania.



2.1.Desarrollos recientes: comercio

La UE es el segundo – o tercer- socio comercial
más importante de México.

El comercio total de México ha crecido desde 
2000 y se ha diversificado



2.1.Desarrollos recientes: comercio

España y Alemania son los principales mercados 
de exportación a Europa para México.

Alemania es el principal proveedor europeo de 
México. Hay un déficit.
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2. 2. El Acuerdo Global revisado

Diálogo político

• Cumbres de jefes de Estado y de 
Gobierno (cada dos años)

• Reuniones interparlamentarias 
Parlamento Europeo-Congreso 
Mexicano

• Diálogo con las OSC

• Diálogos de Asociación 
Estratégica sobre temas globales

• Cambio climático

• Comercio

• Desarme

• TLCUEM:

• Nuevas disciplinas comerciales

• Convergencia regulatoria

• Ampliación de lista de 
productos, Reglas de origen

• Denominación de Origen

• Compras de Gobierno

• Vinculación del comercio con 
Medio ambiente, género, 
desarrollo

• Inversión:

• En manos de la UE desde 
Lisboa

• Nuevo mecanismo 
permanente de solución de 
controversias.

• Reforma de la Política Europea 
de Ayuda al Desarrollo (2014)

• ‘Graduación’ de México: se 
termina la ayuda bilateral

• Continúa acceso a programas 
temáticos y regionales

• Creación de AMEXCID

• Prioridad a los programas de 
cooperación triangular con 
Centroamérica



3. Recomendaciones

1. No cerrar o sustituir la oficina de 
promoción comercial en Bruselas
• Mercados aún segmentados

• Normatividad compleja a pesar de la UE 
(idiomas, etiquetado, etc.)

• Ampliar acceso a mercados no explorados: 
Europa Central y otros fuera de la UE

• Empresarios mexicanos no tienen la 
proximidad y la familiaridad que con EEUU

• Son tema de alta complejidad técnica que 
personal del SEM no maneja

2. Concluir la negociación del Acuerdo 
Global revisado
• Nuevo marco legal que da mayor certeza y 

transparencia
• Mecanismo de solución de controversias 

novedoso

• Abarca más temas y disciplinas
• Vinculación a medio ambiente, derechos 

laborales, etc.

• Más allá de lo económico, contiene 
elementos importantes para México:
• Cooperación triangular

• Diálogo político sobre temas globales



3. 2. Recomendaciones

Concluir negociación del Tratado

Fin de la 
negociación

-Compras de 
gobierno a 
nivel estatal

-’Flecos 
técnicos’

-Reglas de 
origen

-DOs

Aprobación 
unánime en 
el Consejo 
Europeo

Firma del 
Tratado

El proceso de ratificación

Parlamento 
Europeo 

•Elecciones en 
mayo 2019

Parlamentos 
nacionales 

•Fragmentación

•Extrema 
derecha e 
izquierda

Parlamentos 
sub-

nacionales

• Política 
nacional y 
local



3.3.Recomendaciones: "La mejor política 
exterior es la política interna"
Políticas internas que mejoren la competitividad de México

• Estado de Derecho
• Respeto de los contratos y seguridad jurídica

• Seguridad en general

• Inversión en infraestructura
• Puertos marinos, aéreos, carreteras y trenes...

• … además genera empleo

• Capacitación de la mano de obra para economía 4.0.
• Enseñanza de idiomas

• Capacidades digitales


